
INTERNACIONALIZAÇÃO
DE EMPRESAS BRASILEIRAS
Aumento da competitividade do 
produto brasileiro no exterior

Inteligência de Mercado

Promoção de Negócios

Apoio à Instalação Local



APEX-BRASIL
O melhor do Brasilpara omundo
Promoção das exportações de produtos e serviços brasileiros
Promoção da internacionalização das empresas brasileiras 
Atração de investimentos estrangeiros diretos
Promoção da marca Brasil no exterior



940 eventos

APEX-BRASIL EM 2010

22,67% da pauta exportadora com 
produtos de alto valor agregado

12.937 empresas 
atendidase 80 setores



CENTROS DE NEGÓCIOS 
NO MUNDO

Havana
(Cuba)

Miami
(EUA)

Luanda
(Angola)

Bruxelas
(Bélgica)

Dubai
(E. Árabes
Unidos)

Moscou
(Russia)

Pequim
(China)

INTERNACIONALIZAÇÃO
DE EMPRESAS BRASILEIRAS



Centros de Negócios

Conceito:

Escritórios criados pela Apex-Brasil no exterior, como plataformas de 

acesso aos principais mercados globais.

Objetivo: 

Apoiar a internacionalização de empresas brasileiras



ÅInteligência de mercado

ÅPromoção de negócios 

ÅIncubação de empresas 

ÅCaptação de investidores  

ÅLobby técnico

Grupos de Produtos dos CNs



Inteligência de Mercado:

ÅInformações gerais de mercado, tendências e oportunidades

ÅInformações sobre os principais eventos no mercado

ÅInformações sobre compras emergenciais e licitações internacionais

ÅRelatório de mercado customizado

ÅPlano de Internacionalização

Grupos de Produtos dos CNs



Promoção de negócios:

ÅAções promocionais de iniciativa dos Centros de Negócios (feiras, rodadas)

ÅMissão Comercial Customizada (reuniões de negócios, visitas técnicas, 

matchmaking)

ÅSuporte na execução de eventos e agendas: local, Tradutores, Transporte, Relações 

Públicas

Grupos de Produtos dos CNs



Incubação de empresas:

ÅInformações sobre como abrir uma empresa e como contratar um funcionário

ÅContatos com prestadores de serviços para a abertura de empresas (contadores, 

advogados, despachantes ;

ÅSala de reunião, equipamentos de TI

ÅEscritório Virtual

ÅEstação de Trabalho/Escritório (3 anos)

ÅConsultoria logística customizada

Grupos de Produtos dos CNs



Captação de investidores:

ÅApoio a investidores na realização de investimentos diretos no Brasil, através de 

identificação de oportunidades, oferecimento de informações gerais sobre o 

ambiente de investimentos no Brasil e acompanhamento da operação

ÅApoio a empresas brasileiras através de identificação e articulação com 

investidores e parceiros locais

Grupos de Produtos dos CNs



Produtos dos CNs

CN Inteligência 
de 

mercado

Promoção 
de negócios

Incubação 
de 

empresas

Captação de 
investidores

Lobby 
Técnico

MIAMI V. V. V.

DUBAI V. V. V.

PEQUIM V. V. V. V.

HAVANA V. V. V. V.

LUANDA V.

BRUXELAS V. V. V.

MOSCOU V. V.

OBS:internacionalização





Centro de Negócios

Havana

Formato:

ÅInaugurado em 31/10/08

ÅProximidade política com órgãos do governo e 

embaixadas.



Centro de Negócios

Havana

ÅConsultoria Comercial local, inteligência comercial, apoio às

diversas necessidades de empresas brasileiras com negócios em

Cuba.

Å Identificar oportunidades de negócios

ÅArticular com instituições governamentais cubanas

Å Internacionalização de empresas brasileiras 

(Fanavid, Globoaves)



EndereçoCalle 5a. avenida, nº 2004, entre 20 y 22, Miramar, Playa, Ciudad 
Habana
Email: cn.cuba@apexbrasil.com.br

Equipe :

Havana

ÅHipólito Gaspar ςGerente

ÅEunices Trueba ςAnalista de Inteligência

ÅMoraimaDiaz ςAnalista Administrativo

Brasil

ÅGuilherme Machado ςMercados

América Latina e Caribe

ÅRafael Agostinho ςEstagiário

mailto:cn.cuba@apexbrasil.com.br


Como utilizar os Centros de 

Negócios da Apex-Brasil no mundo?

ATENDIMENTOA EMPRESAS

Brasileiras

Entrar em contato com a Apex-Brasil

Atendimento por especialista de 
mercado

Identificação das necessidades da 
empresa

Nos casos de estudos ou instalação 
local, será elaborada proposta comercial 
e contrato de prestação de serviços







Casos de sucesso

Empresas já atendidas :

ÅMais de 200 empresas: EMS, Fanavid, Siamfesp, World 

Shoes, Progen, Globoaves, Rolldey, Tend Tudo, General 

Brands(Camp), Incavel, WCM, Nutriday, Topema, Celta 

Brasil, Civemasa, Muffato, Marchesan, Arouca, Magnesita, 

Marcopolo, Fiat, Marilan, Comexportetc.



Casos de sucesso

Depoimento:

ÅA General Brandsdo Brasil Indústria e Comércio de Produtos 

Alimentícios Ltda parabeniza pela excelente condução no 

processo de apresentação da nossa empresa às Instituições e 

Companhias da República de Cuba. A intermediação da Apex em 

Cuba foi decisiva no nosso sucesso para abertura desse 

mercado(...)    - Antonio Carlos Ferreira, sócio-diretor.



O Centro de Negócios na   

FIHAV

ÅA Participação do CN Havana na feira ocorre desde 2008 

(participação Apex-Brasil é desde 2003).

ÅAgendas paralelas de negócios e organização de missões 

empresariais (Fiesp, 2010)



Missão empresarial FIESP à FIHAV ς1 a 7/11/10



Estande da Rede CIN na FIHAV 2010    


